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· שיווק מגנט – היכרות עם המודל ויישומו:
נגדיר את ייחודיות העסק מול המתחרים, נשאל מיהו הלקוח הנכון המחפש ייחודיות כזו, והיכן הלקוח הנכון מחפש את השירות או המוצר שהעסק מציע.

משיכת הלקוח הנכון מאפשרת לעסק לצאת מתחרות המחיר, ומהצורך למכור את עצמו.

· הצגת עסק אפקטיבית: 
מבנה מומלץ ל- 60 שניות, דגשים בבניית המסר השיווקי, גיוון והדגשת צדדים שונים בעסק, כל עסק יקבל את המילים המדוייקות עבורו.
כיצד להפוך את השאלה "מה אתה עושה?" ללקוחות, ואת השואל למשווק של העסק.

· סקירת ערוצי שיווק:
סקירת ערוצי השיווק המומלצים לעסק קטן עד בינוני, וכיצד להשתמש בהם בצורה יעילה וממוקדת.  
הסדנא היא עבודה פרטנית בקבוצה של עד 12 עסקים בלבד!
אורך הסדנא     3 מפגשים בני 3 שעות, פעם בשבוע.

מועד    ימי ג' מה-20 באוקטובר, בשעות 17:00-20:00

מקום    המועדון הקהילתי, מ.א. באר טוביה.

 מנחת הסדנא     עירית שריר, בוגרת תואר שני במנהל-עסקים (MBA) בהתמחות שיווק.  מנהלת מעגל עסקי בארגון ארצי ובעלת ניסיון ניהולי בכיר של מעל 10 שנים בהיי-טק בתחומי שיווק ומכירות. 

עלות הסדנא    210 ₪ לחברות סביבה תומכת.


        
  450 ₪ לבעלות עסקים שאינן חברות בסביבה תומכת.

  דמי הרשמה (כלולים): 100 ₪.

מועד אחרון להרשמה    11/10/09.
לפרטים והרשמה   מירי ליבריידר: 08-8509805/8, 050-5501249, פקס. 08-8509866



סדנת מגנט לעסק


כלים מעשיים לשיווק עצמי ב-3 שלבים
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